PROMERKA
FORCES
· Gamme stable
· Service et montage
· Connaissance du marché
· Proximité du client / flexibilité / accessibilité / proximité
· Rapidité livraison
· Stock en CH et dispo
· Connaissance des produits / conseil client

OPPORTUNITE
· Réduire assortiment physique
· Elargir notre gamme 
· Prix d’achat plus intéressant ?
· Diminution risque fournisseur (plusieurs frns pour même produit )



FAIBLESSES
· Ns ne sommes pas producteurs
· Prix CH (main d’œuvre, stockage, …)
· 











CEHA
FORCES
· Producteurs
· Service de vente directe (PV agressif)
· Capacité de stockage
· Taille de l’assortiment




OPPORTUNITE
· Gain part de marché
· Nouveau partenaire sur CH
· Ont-ils d’autres partenaires ?
· Soucis avec partenaires actuels ?



FAIBLESSES
· Gestion des petites livraison (quel est leur minimum ?)
· Ne sont pas directement en Suisse
